Tytut: Negocjacje w biznesie — praktyczne wskazéwki dla oséb planujacych zatozenie

dziatalnosci gospodarczej
Forma: warsztat stacjonarny
Czas trwania: 2 dni, 12 godzin

Zajecia kierowane s3 do:

- 0s0b planujacych zatozenie wiasnej firmy

- potrzebujgcych wsparcia w zakresie przygotowania sie do procesu prowadzenia negocjacji
biznesowych

- chcacych zadbaé o wiasny komfort w trakcie kontaktdw z klientem, kontrahentem dzieki

poznaniu niezbednych narzedzi i sposobdw prowadzenia negocjacji

Biorac udziat w zajeciach uczestnik:

- zdobedzie wiedze dotyczgcg styléw prowadzenia negocjacji biznesowych
- pozna gtéwne etapy negocjacji

- pozna dostepne techniki negocjacyjne

- Zzrozumie znaczenie mowy ciata w trakcie prowadzenia negocjacji
Stosowane metody: wyktad, praca indywidualna i na forum

Dodatkowe informacje: zajecia prowadzone w budynku bez windy, koniecznos¢

wczesnhiejszego zapisu na warsztat



